01/10/2004

ECONOMIST JURIST

Redaccion 00

Su M ajestad € Cliente

|.- Esto esun negocio

Por otro lado, es forzoso reconocer que nos ganamos la vida con esto. La tradicional discusion
que oponia la naturaleza de “servicio social” del gercicio de la abogacia a la concepcion del despacho-
empresa esta trasnochada, ha sido superada por lairrupcién masiva en e mercado espafiol de los macro-
despachos internacionales y las operaciones de ambito europeo y hasta mundial. Hoy, quien no
r econoce que esto es un Negocio corre serio riesgo decerrar.

|1.- Entor no competitivo

En un entorno cada vez méas competitivo, en el que el Consgjo general de la Abogacia advierte que
Espaiia, con mas de 100.000 gjercientes, es €l pais de Europa con mayor nimero de abogados por
habitante ya no basta con saber Derecho. Hay que saber gestionar nuestro despacho como una empresa
para asegurar su rentabilidad. Hoy ya nadie discute la legitimidad de aspirar ala maxima rentabilidad.
L a cuestion es como conseguir la.
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