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Habilidades del abogado eficaz

1.- LA ORATORIA FORENSE

Existe unavictoria que ningun juez podra quitar nuncaa un abogado: consiste en interpretar un alegato
con tal fuerza, concisién, estructuray claridad que, por unos momentos, €l cliente se sienta orgulloso de
nuestra labor profesional y de habernos elegido como letrado para su causa.

Los abogados onemos nuestras
argumentaciones en saa ara ganar (g) eto, y
no para deleite del cliente, Sp ebemos t
en uentaquegéalra nuestro clientes, el hecho
pisar un juz de enfrentarse frente a Ia
otra parte el mlsmo va a ser uno de los
ob tos mas. im ortantgs de sus vidas

haber sido ele%do para cha ocasion supone
un pr|V|Ieg|o


https://es.linkedin.com/showcase/economist-&-jurist
https://twitter.com/EconomistJurist
https://www.facebook.com/EconomistJurist

Desde luego, ante una _prueba plena o ante €
convencimiento de un juez egeﬂ_e equivocado Q
no) de.cara avalorar un deter minado asunto, ni
la’mejor_ exposicion oral podrad cambjar su
criterio. Pero en casg de duda, ganar Ja batalla
dialéctica al companero nos ayudara a tener
mas posibilidadesal |

para una conversion completa a PDF |


https://www.economistjurist.es/suscripcion-paso-1-de-2/

