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Redacción

Datos esenciales de un contrato: claves para
realizarlo con garantías

 

TEXTO:

1.- Problemas que surgen normalmente a la hora de redactar un contrato.

A la hora de  atender a un cliente para redactar un contrato que nos ha solicitado,  las primeras

preguntas que nos surgen son ¿Qué es lo que realmente quiere conseguir con la firma de dicho

contrato? ¿Qué articulado incorporamos al mismo que consiga garantizar sus necesidades

específicas?

Nuestro cliente espera de nosotros dos cosas principalmente: la primera que entendamos sus

necesidades  para poder plasmarlas en un contrato.

Y  la segunda, que éste  sea de la mayor calidad y claridad  posible, incorporando, tanto sus cláusulas

específicas referentes a su actividad  mercantil  o negocio jurídico civil, como las que habitualmente

se especifican como garantes del mismo, en base  a la legislación aplicable y la experiencia de tráfico

civil o mercantil.

Hay clientes que nos lo exigen todo casi en la primera reunión. Por ello, debemos de demostrarles

que, a la hora de realizar las preguntas necesarias,  y pedirles
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