01/07/2008

ECONOMIST JURIST

Redaccion 00

¢Cuantas veces €l cliente nos cuenta su caso, y
resulta quetienetoda larazon pero en cambio la
Ley noselada?

Laanécdota banal y el subsiguiente razonamiento.

1. Los abogados gjercientes hemos dedicado nuestra vida a determinar cautelarmente siempre (), y a
veces, muchas, a defender el respeto a derecho subjetivo concreto. Parece que esta delicada operacion —
determinar o aplicar — es tan sencilla, como examinar lo que dice la Ley con carécter general y
aconsgjar, 0 en su caso defender 1o que la ley dice — como premisa mayor — en la que se subsume €l
caso. Una sencilla operacion raciona. Aun, después de gjercitar la mente en los artificiosos casos de
laboratorio de las clases practicas (y que por rebuscados no son frecuentes) la vida te sorprende con
ligerisimas variaciones del supuesto legal tipico, o incidencia de alguna circunstancia legalmente no
prevista, de tal modo que de aplicarse la norma atraida se produciria un resultado poco razonable. Pero
en Derecho |o no razonable es aquello que es nada menos que injusto, con la consiguiente claudicacion
del fin que persigue lanormajuridic
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