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L a estructura de apalancamiento de un
despacho de abogados

Como manifiesta Maister, uno de los grandes gurus del management, el apalancamiento de un despacho de abogados, a igua que sucede en otros sectores
de producci6n de servicios, es fundamental para su economia. La elevada remuneracion de |os socios de un bufete no sblo procede de sus propias tarifas por
hora o dia, sino que, en gran parte deriva de la capacidad del despacho para apalancar las habilidades profesionales de los abogados --superiores-- con los

esfuerzos de los --subalternos--

Es por €llo, que las grandes firmas utilizan un permanente proceso de --adquisicion-- de jévenes licenciados a los que asignan tareas rutinarias 6 de segunda
categoria a fin de sostener y ayudar a la tarea de los abogados socios y asociados. La conclusion evidente estriba en que el bufete posea mayor capacidad
para atender mas casos en promedio por socio y asociado y por tanto faculta que un solo asociado 6 socio de la firma pueda atender mas casos que los que é

hubiese podido asumir en forma

para una conversion completa a PDF |
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