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Minuta vscliente, cliente vs minuta.

La mayoria de los clientes de despachos de abogados pagan su minuta religiosamente, sin cuestionarla
y, €l abono suele ir acompafiado de la mas completa gratitud y admiracion del atribulado justiciable. Sin
embargo, también hay --morosillos, morosos profesionales y distraidos del asunto-- , que por méas que se
les pone en la tesitura de pagar por |os servicios prestados, se inventan unay mil razones para no abonar
la oportuna factura o demorarla sine die. La mayoria de las ocasiones alegan que es exagerada o, bien,
gue el resultado procesal no es e esperado porque, claro, cargado de razén como estaba el susodicho,
tenia que haber ganado €l pleito casi sin que su Letrado se --despeine en el proceso-- . --Si no es asi,
algo habra dgjado de hacer-- (dicho, no tengo que remarcarlo, aunque esta vez si 1o voy a hacer, en
términos absol utamente irénicos).

Y es que, todo aquel que inicia un pleito, sea €l que sea, tiene toda la razon,(eso, a menos, no siempre
con fundamento, es o que cons
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