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Como captar la atencion del juez durante €
alegato: €l efecto primaciay recencia

El poder de persuasion constituye una habilidad critica en todo abogado, siendo esencia su desarrollo y
mejora a lo largo de su carrera profesional, pues si bien es posible que dispongamos de un conocimiento del
derecho extraordinario, una capacidad sobresaliente para captar la esencia del litigio, e incluso una acertada
capacidad probética, si posteriormente no somos capaces de convencer a nuestro auditorio (juez, tribunal
o0 jurado), todas estas habilidades caer &n en saco roto.

Por €llo, las habilidades de persuasion que hemos de poner en préactica durante nuestras intervenciones
orales cobran una importancia capital y deben ser objeto de aprendizaje y mejora continua.

Entre dichas habilidades se encuentran todos aquellos principios y reglas que facilitan la atencion de
nuestro auditorio durante la exposicion del informe oral o tramite de conclusiones (en 1o sucesivo
alegato), fase ésta en la que pretendemos llamar y mantener la atencién de nuestro auditorio para persuadirlo a
través de la valoracion probatoriay la argumentacion juridica del caso.

En este contexto, €l principio o efecto primacia y recencia nos ensefia que las personas gque escuchan prestan

una mayor atencion al comienzo y a final del mensagje respectivamente, dandose la circunstancia que durante
lafase intermedia de la exposicion la capacidad de atenc ...
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