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Diferenciacion, influenciay credibilidad: las claves
de la marca personal del abogado

¢Como funciona el marketing personal? Mas alla del trabajo del marketing digital y la comunicacion juridica
de los despachos, existen otras estrategias que se unen a este trabajo como es el desarrollo de herramientas que
ayudan aaumentar lavisibilidad y notoriedad de una mar ca per sonal; es decir, del abogado experto.

Trabajar en el marketing de marca personal, mas aléa de la marca del despacho, es fundamental por varias
razones clave que afectan tanto a nivel profesional como personal. Y es que e marketing personal para
abogados va mas ala, puesto que se trata de construir una identidad duradera y auténtica que, a su vez,

aumente la credibilidad y posicionamiento del despacho de abogados. Asi pues, ayuda a destacar, influir

y prosperar en diversos contextos a la vez que permite tener un control més activo sobre la trayectoria
profesional y personal.

¢A través de qué estrategias se puede trabagjar la marca personal del abogado? ¢Coémo mejorar una marca

personal del abogado? Cabe destacar que el objetivo principal es establecer una presencia solida y positiva
online para crear conexiones significativas con el publico objetivo o cliente potencial.

¢Qué estrategias se deben detener en cuenta ala hora de mgorar la marca personal?

Estar presente en redes sociales es clave paratrabagjar € marketing personal de los abogados. Y esquelas...
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