
05/11/2023

Diego Sánchez Valdés
Socio fundador de Statos Webs

El marketing jurídico se basa en la confianza, la
comunicación y la diferenciación

Es innegable que las fusiones y adquisiciones se han convertido en una estrategia crucial para las empresas 

que buscan expandirse, acceder a nuevos recursos y fortalecer su posición en el mercado. En este contexto, 

el marketing jurídico en las fusiones y adquisiciones de despachos de abogados tiene un papel fundamental

, tanto para despachos que adquieren o se fusionan con otras firmas, como a la hora de proporcionar 

asesoramiento jurídico integral a empresas, para garantizar que estas transacciones se lleven a cabo de manera 

eficiente y exitosa.

¿Por qué el marketing jurídico en las fusiones y adquisiciones de los despachos de abogados y las empresas en 

general tiene un valor tan importante? En un entorno donde la confianza y la reputación son esenciales

, el marketing jurídico se ha convertido por derecho propio en un factor determinante, puesto que mediante 

una buena estrategia de marketing se puede transmitir confianza, reputación, cercanía y, en definitiva, lograr 

una clara diferenciación y ventajas competitivas.

Y es que las fusiones y adquisiciones involucran no sólo la combinación de activos y recursos, sino también la

integración de culturas organizativas
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