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L a mitigacion del riesgo atravésdelos‘litigation
risk insurance’

Los litigadores estamos acostumbrados a avisar a nuestros clientes que un litigio es como una carrera de
obstéculos.

A las dificultades propias del proceso, se une su coste y efectos contables (sobre todo cuando se trata de un
litigio de gran cuantid), su incertidumbre y una duracion que, desgraciadamente, se ha dilatado
enormemente desde que e Covid y las sucesivas huelgas suspendieron el curso de miles de procedimientos,
por no hablar del irrisorio nimero de jueces de nuestra planta judicial con relacion ala poblacion y nimero de
asuntos, o las vacantes producidas por la paralizacion del CGPJ.

Cuando por fin tenemos una sentencia favorable, 1o habitual es que la parte contraria interponga recurso de
apelacion, y cuando, tras aproximadamente de 1 a 1,5 afios se pronuncia la Audiencia Provincial, no es
extrafio que la parte adversa interponga recurso ante €l tribunal Supremo, |o que puede dar lugar a una espera
de 4 afios mas.

En los Ultimos afos, la financiacién de litigios ha irrumpido con fuerza en € mercado espafiol, 1o que
permite soportar costes y riesgos a cambio de un porcentgje en el resultado del litigio, pero mas recientemente
ha empezado a comercializarse en Espafia un producto mucho mas sofisticado. Me refiero a los “Litigation

Risk Insurance’ (seguros de riesgo delitigioso LRI).

Hay trestiposde LRI, llamados ...
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