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Gestion delatransicion hacia modelos de
negocio legales basados en suscripcion

El mundo legal esta experimentando una transformacién significativa impulsada por la tecnologiay la
demanda de servicios més accesibles y flexibles. En este contexto, los modelos de negocio basados en
suscripcion estdn emergiendo como una solucion innovadora para gque los abogados ofrezcan sus
servicios de manera més asequible y adaptable a las necesidades de sus clientes. Este articulo explora
como los bufetes de abogados pueden desarrollar y gestionar con éxito estos modelos, destacando sus
beneficios, desafios y mejores practicas.

Tradicionalmente, los servicios legales se han facturado por hora, un modelo que puede resultar costoso
e impredecible para los clientes. Sin embargo, con la creciente digitalizacion y la demanda de mayor
transparencia y control de costos, los modelos de suscripcion estan ganando terreno. Estos modelos
permiten a los clientes pagar una tarifa fija mensual o anual a cambio de acceso continuo a una variedad
de servicios legales, desde asesoramiento y repres
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