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La gestión de los honorarios: cómo establecer
precios justos y competitivos

Establecer tarifas adecuadas para los servicios legales puede ser una de las tareas más desafiantes para

un abogado. No se trata solo de poner un precio sobre tu tiempo y experiencia, sino de encontrar un

equilibrio entre ser competitivo y valorar adecuadamente lo que ofreces. 

Si bien es importante que tus precios sean justos, también es crucial que te permitan mantener la

rentabilidad de tu despacho y cubrir tus costos operativos. Pero, ¿cómo hacerlo sin perder la confianza

de tus clientes ni dejar de ser competitivo en el mercado? Aquí te dejamos algunas ideas clave para

gestionar tus honorarios de forma eficiente y profesional. 

1. Conoce tu valor y cómo comunicarlo

Antes de siquiera pensar en una cifra, es fundamental que tengas claro el valor que aportas. La

experiencia y la especialización son dos factores esenciales a la hora de fijar tarifas. Si te especializas en

un área demandada, como derecho corporativo o propiedad intelectual, tu tarifa puede ser más alta

debido a la alt ...
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