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Redacción

Cómo organizar la información de cada caso
de manera sencilla con un CRM básico

Los abogados necesitan llevar una buena organización de la información de los clientes para poderse

gestionar de manera efectiva. Para ello, muchos utilizan el CRM básico, con el que pueden llevar un

registro detallado de clientes y contactos, anotar reuniones y fechas clave y mantener el control de

toda la información relevante. Existen varias herramientas que se han convertido en opciones muy

accesibles y prácticas para los abogados, que pueden aprovechar las soluciones para optimizar su

gestión y mejorar la comunicación con sus clientes.

Utilizar un CRM básico ayuda a qie todos los datos se manejen de manera más sistemática y

organizada, pues al tenerlos todos en una única plataforma se evita la dispersión de datos en otras

aplicaciones, correos o tablas de Excel, reduciendo así el riesgo de perder información importante.

Un CRM te permite almacenar cada detalle de los clientes y sus casos, además de notas de cualquier

apunte relevante de reuniones. Esta herramienta agiliza la búsque
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