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Como transmitir con eficacia el alegato que hemos
preparado por escrito

Rall Ochoa Marco, socio-fundador de Ochoa-Marco & Asociados

No sblo se requieren conocimientos técnicos acerca de la materia objeto de litigio, Sino que es necesario la
adquisicion de una serie de habilidades que refuercen nuestra presencia en sala

1. Preparacion de la estrategiajuridicay estructura del alegato

Momentos previos al juicio

Preparacion del cliente para el acto del juicio
Laentradaen saa

El comportamiento del abogado en Juicio
Sintetizar
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2. Captar laatencion através del alegato

1. Lapostura
2. Lavoz

En términos generales, €l vocablo alegato — en latin allegatus — hace referencia a una alocucion, un testimonio



0 Una exposiciodn que se pronuncia en contra o afavor de una persona o de algo.

De acuerdo con lo establecido por €l diccionario de la Real Academia Espariola, se denomina alegato a la
presentacion que realiza el Abogado para fundamentar e derecho que tiene la parte que sostiene la
defensa y para refutar las razones esgrimidas por la parte que gerce la acusacion. Esta expresion
confiere a Letrado la facultad de realizar un planteamiento contrario a aducido por la otra parte para que, acto
seguido, puedaa...
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