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Las acciones comerciales en los despachos de abogados no son tarea fácil, ni mucho menos. En un 

gran número de casos, la falta de organización, el poco tiempo de calidad destinado a desarrollar un 

plan de desarrollo de negocio, o la falta de estrategia y análisis, pueden llevar al más absoluto de los 

fracasos a la hora de buscar nuevas oportunidades de negocio.

No vale todo, no es válido cualquier posible cliente, y no se ha de caer en el error de intentar abarcar 

cualquier trabajo
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Sin ánimo de repetir que el sector legal está en pleno apogeo competitivo, que de sobra es ya sabido,

considero que un despacho de abogados que quiera crecer ha de plantearse contar con un plan de

acciones comerciales asumibles, ejecutables y adecuadas a sus características. 

Lo primero que hay que tener e ...
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