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Barreras mentales.

Ultimamente debo reconocer que e perfil de los alumnos de mis clases haido cambiando y cada vez
mas se acercan con curiosidad ala disciplina de la gestion y direccion para firmas de abogados aquellos,
que ahorapreocupados por la situacion, (diria que més que preocupados, afectados), empiezan a
interesarse por salidas que, digamoslo honestamente, hasta ahora les parecian mas una cosa de risa que
unadisciplina seria parala dignidad de la practica profesional.

Tengo que decir también que mi percepcidn es que su aproximacion a ladisciplina de la gestion y
direcciéon de despachos, es poco entusiasta y masbien con connotaciéon de ultimo cartucho, ante una
situacion de ventas de servicios legales que cada vez se deteriora mas en el entorno en e que estamos
viviendo.

6 son las caracteristicas principales que a modo de barrera mental frenan aestos nuevos adeptos a la
fuerza:

Siguen confiando en el pleito como servicio rentable o sencillamente como algo sin lo cual no pueden
vivir, (
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