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Aspectos atener en cuenta antes de hacer una
paginaweb y una estrategia de marketing en
Internet para un despacho de abogados

La web de un despacho de abogados que pretenda captar clientes mediante ella, tiene que ser comercial,
claray concisa. Debera utilizar tecnologias modernas, por gemplo que sea responsive (que se adapte
dependiendo del dispositivo mévil en e que se gecute), que tenga sd, certificado de seguridad
instalado, que se pueda contactar de una forma facil y sencilla, bien mediante teléfono (sobre todo para
urgencias), como via formulario, para consultas menos urgentes, son elementos clave.

En e proximo numero de Economist & Jurist, José Lago, e CEO de Dinamiqg, Analizard y expondra
pormenorizadamente todos los elementos y circunstancias a tener en cuenta para conseguir gue la web
de nuestro despacho, sea rentable y nos proporcione clientes. Dinamiq esta considerada a nivel
internacional como una de las mejores empresas de disefio web y es la artifice de numerosas webs de
importantes compafiias.

En palabras de Lago, |os puntos cardinales de nuestra web deben ser:

1- Conseguir que google
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