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Redacción

José Juan Pintó: «Si el cliente no es sincero con su
abogado y le oculta la realidad, se conduce a la
catástrofe»

Economist & Jurist ha tenido acceso exclusivo a entrevistas póstumas realizadas a nuestro querido y 

recientemente desaparecido José Juan Pintó. En esta que les ofrecemos, D. José Juan reflexionaba 

acerca de la profesión que ejerció y que amó durante toda su vida: la abogacía.

  

[audio mp3="http://www.economistjurist.es/wp-content/uploads/sites/2/2020/09/Entrevista-Jose-Juan-Pinto-

completa.mp3"][/audio] 

  

Como primer faro orientativo hacia aquello que debe hacerse; y realmente, a partir de entonces, ya el Título 

Preliminar del Código Civil fue reformado, se admitió el carácter informador de los Principios Generales del 

Derecho, y, sobre todo, la ponderación no exclusiva, de la equidad que exige la consideración de todas las 

circunstancias y la especial atención al caso concreto.

No basta una justicia general estereotipada, sino que la Justicia ha de crearse y determinarse, también para 

cada caso concreto, sin perjudicar el principio de seguridad jurídica que es tributaria, no de una ley 

determinada, sino del ordenamiento jurídico.

¿Qué es lo que más le puede molestar de un cliente?

La insensatez de no ser sincero con su abogado.

https://es.linkedin.com/showcase/economist-&-jurist
https://twitter.com/EconomistJurist
https://www.facebook.com/EconomistJurist


Si el cliente no es sincero con su abogado y le oculta la realidad, se conduce a la catástrofe. Pensad que al 

abogado se le pide una cosa que no se ... 

https://www.economistjurist.es/suscripcion-paso-1-de-2/

