
14/03/2021

Eduardo Rodríguez de Brujón y 
Fernández
Socio director de Quercus-Superbia Juridico, miembro de 
Legal Touch y profesor de ISDE.

El contrato de arras en un caso real

La vendedora acudió a la “inmobiliaria” para hacerles saber que no podía vender el

inmueble por causas ajenas a su voluntad y que daba por rescindido el contrato de señal

devolviendo el importe de la señal

Somos conscientes de un problema recurrente y que ha dado lugar a que desarrollemos este opúsculo

que va a intentar aclarar la controversia que surge en torno a los contratos de señal que los 

compradores y vendedores de inmuebles firman entre ellos, propiciados y redactados por los “

chiringuitos inmobiliarios” que están pululando por las grandes ciudades, muchos de ellos rotulando,

en los letreros de los locales que alquilan situados a pie de calle, el nombre de franquicias

inmobiliarias más o menos populares y conocidas, tras las cuales sólo se esconden pequeñas

sociedades limitadas franquiciadas, sin experiencia, con empleados y comerciales sin formación

alguna en el mercado inmobiliario y mucho menos con conocimiento en la redacción de

documentos contractuales o en el asesoramiento ...
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