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El despacho como empresa de servicios Juridicos

|.- UNA NUEVA ESTRUCTURA DEL DESPACHO: Litigation & Negotiation

En primer lugar vamos analizar el enfoque interno bipartito que presentan los despachos anglosajones
(litigation & negotiation), modelo a nuestro entender perfectamente adecuado para aplicar a cualquier
despacho nacional, independientemente de su tamafio, con una sustancial correccion en e balance
afavor dela " "negotiation™, basicamente porque el entorno judicial no favorece otra opcion.

Podemos partir de ciertas resoluciones judiciales habituales en la practica:

a) Un juez o tribunal conceden a una parte procesal algo que estano pidid en ...
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